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Berater | Versicherungen
LVRG: “"GroBtes Jahresendgeschaft aller Zeiten”

Die groBen Maklerpools sind trotz anhaltend schwieriger
Marktbedingungen mit dem vergangenen Geschaftsjahr zufrieden. Im
Rahmen eines Round Table-Gesprachs diskutieren Vertreter der groBten
Pools die langfristigen Konsequenzen des
Lebensversicherungsreformgesetzes (LVRG).
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Dr. Sebastian Grabmaier, Jung, DMS & Cie: "Ich glaube nicht, dass die Provisionen
im Ergebnis um 30 Prozent sinken werden, es wird aber neue Modelle mit einer
anderen Vertellung der Provisionen Uber die Zeit geben.” (links: Oliver Pradetto,
Blaudirekt)

Cash.: Die Provisionsoffenlegung hat es nicht
ins LVRG geschafft. Wie beurteilen Sie die
Regulierung in ihrer umgesetzten Form?

Oliver Pradetto, Geschéftsfuhrer Blaudirekt: Wir

hatten zwar bereits an der technischen Umsetzung

der Provisionsoffenlequng gearbeitet. Dennoch bin

ich nattrlich froh, dass es keine

Offenlegungspflicht gibt, weil der GroBteil des

Marktes technisch dazu nicht in der Lage gewesen

ware. Da die Vermittler aber nicht einfach ihr

Geschaft hatten ruhen lassen, muss man davon

ausgehen, dass der gesamte Markt ab Ende Juni

quasi illegal weitergearbeitet hatte. Insofern ist es

sehr positiv, dass die Offenlegung erst mal vom Tisch ist. Grundsatzlich
denke ich jedoch, dass ein guter Berater kein Problem damit hat, seinen
Verdienst zu rechtfertigen. Allerdings wirft das immer die Frage auf,
warum es ahnliche Forderungen nicht in anderen Branchen gibt.
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Dr. Sebastian Grabmaier, Vorstand Jung, DMS & Cie: Auch wir sind zufrieden, dass
die Politik durch den Verzicht des Provisionsausweises auf Euro und Cent im letzten
Moment zu einer fur alle Seiten sinnvollen und machbaren Regelung gekommen ist.
Die Vermittler-Verbande hatten stets den Punkt betont, dass wir zwar alle fir
Transparenz sind, aber hierfir die Offenlegung der richtigen Faktoren fordern. Bei
der Krankenversicherungsregulierung wurde das versaumt und man hat mit der
Provisionshéhe an den Endvermittler einen Wert gegriffen, der einem Verbraucher
im Ergebnis keinen Mehrwert bietet. Mit der Offenlegung der Gesamtkosten ist der
Gesetzgeber jetzt auf dem richtigen Weg.

Markus Kiener, Geschéaftsfihrer Fonds Finanz: Ich war am 30. Juni im Rahmen der
Initiative "“Pools fur Makler” zusammen mit dem AfW im Finanzausschuss, als dieses
Thema diskutiert wurde. Hier haben wir gesehen, dass die Schwerpunkte der Politik
bei den Bewertungsreserven und der Ausschuttungssperrre lagen und weniger bei
der Provisionsoffenlegung. Was man an dieser Stelle erwahnen sollte ist, dass die
Vermittlerverbande mit dem GDV und ver.di eine gemeinsame Erklarung abgegeben
haben, in der sie sich gegen die Offenlegung aussprachen. Denn diese hatte zu einer
immensen Wettbewerbsverzerrung und zu einer "Scheintransparenz” gefiihrt, da der
Kunde den falschen Eindruck gewonnen hatte, dass ein und dasselbe Produkt in der
AusschlieBlichkeit billiger ist als beim Makler.

Mit welchen langfristigen Auswirkungen des LVRG auf den Markt rechnen
Sie?

Grabmaier: Wichtig ist fur den Einzelvermittler zunachst, dass
sich die Regelung des internen Zillmerungssatzers nicht direkt
auf die Provisionshéhe auswirken muss und zudem auslandische
Gesellschaften nicht betroffen sind. Ein Wettbewerbsdruck
kapitalstarker Gesellschaften, die Provisionen aus anderen
Topfen finanzieren, bleibt also bestehen, sodass weiterhin hohe
Provisionen im Markt sein werden. Zudem werden sich vielleicht
auch variable Verglitungsmodelle, wie etwa die
Honorarvermittlung, besser durchsetzen kénnen. Ich glaube
nicht, dass die Provisionen im Ergebnis um 30 Prozent sinken
werden, es wird aber neue Modelle mit einer anderen Verteilung
der Provisionen Uber die Zeit geben. Als Maklerpools miissen
wir uns darauf einstellen, dass sich unsere Umsatze durch
ratierliche Modelle zum Teil in die Zukunft verschieben werden.



