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PRESSEMITTEILUNG  

 
 

München, 2. November 2015 

 

Jung, DMS & Cie. bietet mit ‚JDC plus‘  

freien Vermittler und Beratern ein neues, exklusives 

Vertriebsmodell 
 

 Berater und Vermittler profitieren von innovativer Technologie, 

umfassender Produktpalette und persönlichem Vertriebsservice. 

 Ziel ist es, schon Ende 2016 mit mindestens 150 JDC plus-Beratern 

einen Provisionsumsatz von vier Millionen Euro zu erreichen.   

 Ulf Fleischhacker neuer Geschäftsführer der JDC Plus GmbH 

 

 

Jung, DMS & Cie., einer der größten Maklerpools in Europa, erweitert mit JDC plus sein 

Geschäftsmodell. Während Poolpartner von Jung, DMS & Cie. gegenüber ihren Kunden 

unter ihrer eigenen Marke auftreten, agieren Berater und Vermittler von JDC plus 

zukünftig im Rahmen einer exklusiven Zusammenarbeit nach außen unter dem 

gemeinsamen Markennamen JDC plus. JDC plus bietet zentrale Unterstützung sowie 

einheitliche Verkaufsförderung.  

Parallel zum bekannten Pool-Konzept, welches weiter der strategische Eckpfeiler der 

Gruppe ist, entsteht so unter der Marke ‚JDC plus’ eine eigenständige und innovative 

Vertriebseinheit. Die JDC plus-Berater genießen eine Kombination aus einer umfassenden 

und erstklassigen Produktpalette, einer vollumfänglichen persönlichen 

Vertriebsunterstützung, einer starken Marke und den technischen und organisatorischen 

Services eines modernen Pools. JDC plus wird dabei alle Kommunikationskanäle wie 

Online-Services, Endkundenrechner und App-gestützte Kundenportale bieten.  

„Mit JDC plus wollen wir unabhängigen Vertriebsprofis und Vertriebseinheiten eine neue 

Heimat geben, denen neben innovativster Beratertechnik und umfangreichen 

Produktlösungen zusätzlich auch ein gemeinsamer Markenname und eine einheitliche 

Identität wichtig ist“, betont Dr. Sebastian Grabmaier, Vorstandsvorsitzender von Jung, 

DMS & Cie.  
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„Ich freue mich sehr, dass wir Herrn Ulf Fleischhacker als meinen Partner in der 

Geschäftsführung von JDC plus gewonnen haben“, betont Ralph Konrad, Vorstand von 

Jung, DMS & Cie.. Mit der jahrelangen Erfahrung von Herrn Fleischhacker im Finanz- und 

Versicherungsvertrieb bin ich sehr zuversichtlich, dass wir bis Ende 2016 mit mindestens 

150 JDC plus-Beratern einen Provisionsumsatz von mindestens vier Millionen Euro 

erreichen werden“, ergänzt Grabmaier.  

Wörter: 287 

Anschläge (mit Leerzeichen): 2.221 
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WEITERE INFORMATIONEN 

www.jungdms.de/presse 
 

 

 

Über Jung, DMS & Cie. 

 

Jung, DMS & Cie. ist ein Verbund aus rund 16.500 Poolpartnern in Deutschland 

Österreich. Als Vollsortimenter unter den Maklerpools stellt Jung, DMS & Cie. ihren 

Poolpartnern über 12.000 Produkte von mehr als 1000 Gesellschaften aus den Bereichen 

Investmentfonds, Versicherungen, Beteiligungen sowie Finanzierungen und im 

Haftungsdach der österreichischen Tochter Jung, DMS & Cie. GmbH auch strukturierte 

Bankprodukte wie beispielsweise Zertifikate oder ETFs zur Verfügung. 

 

Angeschlossene Berater profitieren von modernster Beratungstechnologie, spezialisierten 

KompetenzCentern und einem erfahrenen Produktmanagement in allen Sparten. 

Geprüfte Produkte werden in so genannten Masterlisten zusammengefasst, für die Jung, 

DMS & Cie. die Produkthaftung übernimmt. Mit einem notariell beglaubigten Eigenkapital 

von über 15 Mio. Euro gehört Jung, DMS & Cie. zu den finanzstärksten Unternehmen im 

Maklerpoolgeschäft. 

 

Neben erstklassigen Produkten, fairen Vertriebsvereinbarungen und einem profitablen 

Courtagesystem erhalten Berater eine persönliche Vor-Ort-Betreuung durch regionale 

Vertriebsleiter. Für administrative Fragen stehen ServiceManager im Backoffice zur Seite. 

Mit über 200 individualisierbaren Werbemitteln ermöglicht Jung, DMS & Cie. Poolpartnern 

ein effektives Marketing im eigenen Design. 

 

Detaillierte Informationen des Unternehmens sowie Pressematerialien zum Download 

finden Sie unter www.jungdms.de/presse bzw. können Sie unter der E-Mail-Adresse im 

Pressekontakt abfordern. 

 

 

Disclaimer: 

Die Vorstände von Jung, DMS & Cie. halten eine wesentliche Beteiligung an Jung, DMS & 

Cie. und haben ein Eigeninteresse an Art und Inhalt der in dieser Mitteilung gegebenen 

Informationen. 

 

 

 

 


