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PRESSEMITTEILUNG  

 
 

München, 25. Juli 2019 

 

Jung, DMS & Cie.: Unsere Antwort auf die BaFin-Pläne – 

Vermögensverwaltungslösungen mit starken Partnern 

 

◼ Jung, DMS & Cie. baut seine Vermögensverwaltungslösung FINE FOLIO um 

die drei interessanten Anlagetrends „Nachhaltigkeit“, „Einkommen“ und 

„Deutschland“ aus. Damit sind nun insgesamt sechs Strategien verfügbar. 

◼ Als Anlageberater für diese neuen Strategien konnten die prominenten 

Häuser Amundi, AllianceBernstein und DWS gewonnen werden. 

◼ Mit der FINE FOLIO Produktfamilie können Berater und Vermittler ihren 

Kunden eine passende Lösung für jeden Anlegertyp und damit einen Rund-

um-Service in Sachen Kapitalanlage bieten. 

 

Standardisierte Vermögensverwaltungen finden zunehmend Verbreitung, insbesondere 

vor dem Hintergrund der EU-Finanzmarktrichtlinie MiFID II und den Plänen der 

Bundesregierung, 34f-Berater unter die Aufsicht der BaFin zu stellen. Als Antwort darauf 

baut Jung, DMS & Cie. seine Vermögensverwaltungslösung FINE FOLIO weiter aus.  

Neben den bereits Anfang 2015 als eine der ersten auf den Markt gebrachten FINE 

FOLIO-ETF-Stabilitäts-Strategien können JDC-Vertriebspartner ihren Kunden jetzt unter 

dem Label FINE FOLIO auch Vermögensverwaltungslösungen für die Anlagetrends 

„Nachhaltigkeit“, „Einkommen“ und „Deutschland“ anbieten.  

Um diese interessanten Anlagethemen professionell abzubilden, konnte Jung, DMS &. die 

prominenten Anlageberater Amundi (Nachhaltigkeit), AllianceBernstein (Einkommen) und 

DWS (Deutschland) als starke Partner gewinnen. Vermögensverwalter ist JDC-Tochter 

BB-Wertpapierverwaltungs-Gesellschaft mbH (BBWV) aus Augsburg, Depotbank ist die 

Augsburger Aktienbank. 

Die Vorteile für Berater beim Einsatz der FINE FOLIO Produktfamilie bei ihren Kunden 

liegen auf der Hand: In einer einzigen Vermögensverwaltungsfamilie sind Top-Asset-

Manager vereint. Damit können Endkunden passende Lösungen für jeden Anlegertyp 

angeboten werden. Und das Ganze bei attraktiven Provisionseinnahmen für den Berater 

und transparenten, fairen und marktkonformen Gebühren für den Endkunden, die dem 

aktuellen Zinsumfeld Rechnung tragen. 
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„Wir werden unsere FINE FOLIO Produktfamilie zeitnah weiter ausbauen“, kündigt Oliver 

Lang, im Vorstand von Jung, DMS & Cie. für den Investmentbereich zuständig, an. „Für 

die geplanten Anlagestrategien ‚Stiftungen‘ und ‚Emerging Markets‘ konnten wir weitere 

renommierte Anlageexperten von Berenberg und Franklin Templeton gewinnen, freut sich 

Lang. 

„Mit unserer Vermögensverwaltungslösung FINE FOLIO und dem jetzt erfolgten Ausbau 

um drei weitere Strategien bieten wir unseren Beratern eine Produktfamilie mit 

passenden Lösungen für jeden Anlegertyp und somit die Möglichkeit, ihre Kunden in 

Sachen Kapitalanlage ein noch attraktiveres Angebot zu machen“, betont Dr. Sebastian 

Grabmaier, Vorstandsvorsitzender von Jung, DMS & Cie.. 
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Kommunikation & Öffentlichkeitsarbeit 
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WEITERE INFORMATIONEN 

www.jungdms.de/presse/ 
 

 

 

Über Jung, DMS & Cie. 

 

Jung, DMS & Cie. ist eine Service- und Technologie-Plattform für derzeit rund 16.000 

Finanzdienstleister in Deutschland und Österreich. Unsere Vertriebspartner profitieren von 

modernster Prozess- und Beratungstechnologie, spezialisierten KompetenzCentern und 

einem erfahrenen Produktmanagement in allen Sparten. 

 

Jung, DMS & Cie. stellt ihren Vertriebspartnern über 12.000 Produkte von mehr als 1000 

Gesellschaften aus den Bereichen Investmentfonds, Versicherungen, Beteiligungen sowie 

Finanzierungen und im Haftungsdach der österreichischen Tochter Jung, DMS & Cie. GmbH 

auch strukturierte Bankprodukte wie beispielsweise Zertifikate oder ETFs zur Verfügung. 

 

Im Rahmen unserer Advisortech-Strategie bieten wir innovative Beratungs-, Prozess- und 

Verwaltungstechnologien für unsere Vertriebspartner. Während viele den technologischen 

Wandel als Problem und die jungen Fintech-Firmen als neue Wettbewerber sehen, 

betrachten wir den Faktor „Technologie“ als große Chance. Unsere Advisortech-Lösungen 

helfen unseren Vertriebspartnern, ihre Kunden noch besser zu betreuen und im Ergebnis 

mehr Umsatz zu generieren. Mit einem notariell beglaubigten Eigenkapital von über 15 

Mio. Euro gehört Jung, DMS & Cie. zu den finanzstärksten Service- und Technologie-

Diensteistern für den Finanz- und Versicherungsvertrieb. 

 

Detaillierte Informationen des Unternehmens sowie Pressematerialien zum Download 

finden Sie unter www.jungdms.de/presse/ bzw. können Sie unter der E-Mail-Adresse im 

Pressekontakt abfordern. 

 

 

Disclaimer: 

Die Vorstände von Jung, DMS & Cie. halten eine wesentliche Beteiligung an Jung, DMS & 

Cie. und haben ein Eigeninteresse an Art und Inhalt der in dieser Mitteilung gegebenen 

Informationen. 

 

 

 

 

 


