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Verbot der Abschlussvermittlung

Seit Juli diirfen ausschliefflich Finanzanlagenvermittler mit einer Lizenz nach § 32 KWG die Abschluss-
vermittlung vornehmen. In einer ersten Reaktion hatte die Depotbank ebase 20.000 Vermitder-
Transaktionsvollmachten gekiindigt. Wie diirfen Sie kiinftig offene Fonds vermitteln? Die Maklerpools
zeigen sich nach finanzwelt-Umfragen gut geriistet. Der elektronische Orderprozess ist zwar nicht
mehr erlaubt, kann aber z. B. durch eine elektronische Signatur ersetzt werden.

irren in der Sommerpause ver-

nahm man in der Branche

manchen Aufschrei aufgrund
des seit dem 19, Juli in Kraft getretene
Verbot von Abschlussvermittlungen fiir
Finanzberater mit Erlaubnis nach § 34
GewO. Nach Passierung im Bundesrat
gab die BaFin die Meldung heraus, dass
mit Wirkung vom 19. Juli 2014 der
Finanzanlagevermittler nur noch Anla-
gevermirtlung vornehmen darf.  Mimme
der Gewerbetreibende dennoch eine
Abschlussvermittlung vor, so handelt es
sich um einen KWG-pflichtigen Vor-
gang, filr den dann eine Erlaubnis nach
§ 32 KWG notwendig ist.” Besteht cine
solche Erlaubnis nicht, begehe der Ver-
mittler eine Straftat.

Oliver Lang, Vorstand der BCA AG
und BfV Bank fiir Vermégen AG, duflert
sich hicrzu; In dazu gefiihrien Gespri-
chen wurde deutlich, dass oftmals der
Unterschied zwischen Anlage- und Ab-
schlussvermittlung nicht klar war. Die
Tirigkeit des Anlageberaters und -ver-
mittlers nach § 34f Gew wird durch das
Verbot ja iiberhaupt nichr beeintrich-
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Jahn-Enik Schrider
“Varzand urg, DM5 & Cle, AG

Venrag kommt lediglich zwischen dem
Produkrgeber und dem Kunden zustan-
de. Norman Wirth, Vorstand des AFW,

ten. Weitaus kritischer betrachret John-
Enrik Schroder, Vorstand von Jung,
DMS & Cie., die Neuregelung. Zwar sei
der Schritt rechtlich nachvollzichbar
und folge ¢iner europdischen Harmo-
nisierung, da die Tirigkeir der Ab-
schlussvermittlung in anderen Lindern
gar nicht existiere, sachlich sei die Ver-
inderung zu bedauern, da sie eine wei-
tere Erschwernis fiir die Investment-
fondsvermittlung mit sich bringe. Im
Gegenteil, ich erwarte cher Ristken fiir

die Anlag

bemerkte hierzuin cinem Interview, dass  den Kunden aus Verzogerungen bei der
ittlung und Anlagel Orderitbermittlung und ein erhishtes Feh-
rung weiter unter die Bereich h ler ial*, so Schriider. Dieser Ein-

fallen wiirden. Insofern seien die Haupt-
fille des § 34f GewO weiterhin ohne
KWG-Lizenz moglich. Gelassenheit
deme auch Hans-Jiirgen Bretzke,
Vorstand der FondsKonzept AG: ,\Wir
waren auf die Gesetzesnovelle vorberei-
tet. Unsere Verbundmakler sind nahezu
ausnahmslos in der weiterhin giiltigen
Anlagevermirtdung von Investmentfonds
tiitig und beraten ihre Kunden vollum-

schiitzung pflichter Frank Huttel, Pro-
kurist und Leiter Ponfoliomanagement
der FiNet Asset Management AG bei.
Das Verbot zur Abschlussvermirtlung
bedeute nahezu eine Einschrinkung im
Handeln der Finanzanlagenvermittler.

Die befragten Pools setzen mehr-
heitlich auf die Einsetzung der digita-
len Signatur von Beratungsdoku-

funglich nach Mafigabe des Wertpay

tigt. Die Abschlussvermittlung war
cine G dader

handelsgesetzes. Viel wichriger ist die
Vereinfachung der administrativen Pro-

Vermittler fiir den Kunden handelee, wo
er seiner Erlaubnis nach nur cine Boten-
funktion wahrnehmen durfte.” Im Gegen-
satz dazu vermittelt der Makler bei der
Anlageverminlung lediglich zwischen
Produkrgeber und Kunden. Er erdiutert
das Produke und fragt Kennmisse ab, ein
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Oliver Lang.

bliufe.” Der Maklerverbund erméig-
licht seit Jahresbeginn 2014 die digitale
Signatur von Beratungsdokumen-
ten und Formularen iiber seine App. Mit
der elekuronischen Unterschrift sollen
Fondskonzept-Partner noch kunden-
freundlicher beraren und ihre eigenen
Prozesse papierlos und effizient gestal-

¥

um auch kiinftig eine effi-
ziente und nutzenstiftende Dienstleis-
tung erbringen zu kénnen. So bictet
die FondsKonzept AG seit kurzem
gemeinsam mit ebase die Méglichkeit
zur automatisicrten Depoterdffnung
mit der elektronischen Signatur des
Kunden. Das Angebot umfasst die
Erdffnung eines Investmentdepots
inklusive Sparplan, VL-Vertrag oder
Einmalanlagen sowie ein Kunden-
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Rlrik Haug
Lener Racht & Complances Prekurist und Lenter Portiobomanagement Geschiiftafibrer
Tog Ten Imstimens Mermitkings AG Filat Asset, Managorment A Fordsnet Halding AG

Login iiber die individuelle Homepage
des Geschiiftspartners oder iiber die
App. Lang bemerke hierzu: Der Ver-
mittler kann seinem Kunden itber unse-

gewiinschen des Kunden entsprechen
und kommt auch bei Sparpliinen zum
Einsatz. Georg Kornmayer, Geschiifts-
fithrer der Fondsner Holding AG, ver-

Aufwand Auftrige zu enteilen. Die
Lésung sind Ordervorschlige tiber das
FFB Internet Frontend: Berater erfassen
fiir den Kunden Transaktionen als Vor-

re Bank fiir Vermégen gleich cine stan-  weist hier darauf, dass es um ganz grund-  schlag, optional auch mit Folgebera-
dardisierte fondsbasierte Vermdgens-  sitzliche Verlinderungen bei den  wungsprowkollierung. Der Kunde erhil
ver bil die mit regul Geschiifismodellen der Partner geheund  automatisch eine E-Mail, die ihn auffor-

Kundenvollmacht jederzeit sofort han-
deln kann.” Auch bei Jung, DMS & Cie.
testet man derzeit ein System zur elek-
tronischen Sig das im B 2

dabei spicle die Fonds-Vermagensver-
waltung eine bedeutende Rolle. Diese
Ansicht verritt auch Alrik Haug, Leiter
Recht & Compliance Top Ten, demzu-

prozess integriert wird und eine sehrein-
fache Orderbestitigung durch den Kun-

den mittels Smartphone erlaubt. eleganten Weg aufzeige, wic der Ver- o

Diie Vermirtlung einer standardisierten  mirtler zum einen den aufwiindigen Anla- D‘B pkmzhdw it _Nﬂ!_‘khm['
Fonds-Verméigensverwaltungscheintdas  geberatungsprozess vermeiden und zum Kingen hut e Mm nd\lw:ntﬁchge'm{-
Gebot der Stunde zu sein. Diese unter-  anderen der Kunde die gewiinschie voll- e Viele Il 3 pner gess Ay o
scheidet sich von der individuellen Ver-  machtunterlegte Depotverwaltung rung gerichinet uid ensprechend aglert Die

mégensverwaltung im Wesentlichen
darin, dass der Kunde keine Vorgaben in
Bezug auf die Anlagestraregie machen
kann. Sie ist fiir Kunden geeignet, wenn
dic standardisierten Produkte den Anla-

= ANZEIGE =

Holen Sie sich eine innovati

folge die Verminlung einer standardisier-
ten Fonds-Vermiigensverwalung einen

bezichen kann. Neben ebase hat auch
dic Fondsplattform FFB auf die Neure-
gelungen reagiert und offeriert eine
Alternarive, die es Beratern ermaglich,
auch weiterhin voll automatisiert ohne

dert, den Vorschlag im Online-System
der FFB aufzurufen. Bestitigt der Kunde
den Vorschlag, erhilr die FFB automa-
tisch den Aufirag und fiihrt ihn aus. m (ah)

elelaronische Sigratur des Kunden wird fast
iberall engesetzt Daneben etabliert sich de
fardigierte Fonds-\ I itung,
da der Finanzberater hier nur alsVermttiervon
Ferdsvermagen in Erscheinung tritt.
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DIE PRIVATEANK FUR ALLE

moderne Privatbank an lhre Seite!
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Interessante Produkte fiir Ihre Kunden Ihr Partner Herausragende
u Investmentsparen = Unabhéngig VERMUBENS-
» Fondsvermégensverwaliung u Produkineutral VERWALTUNG
u Edelmetall-Sparpléine und -depots = Inhobergefiihrt T enam

u Allersvorsorge

Wir, die Sutor Bank - als die Privotbank fir alle - machen den professionelien Vermégensautbau fir jeder-
mann varfigbar] Egal, ob unsers Kunden bereils ein Vermégen besitzen oder sich mil geringen Sparraten
b Verti U o

erst noch ein bspartnern bieten wir apfi g Ii L
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