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Niedrige Zinsen und hohe Kursschwanlungen waren die beherrschenden Themen in
2014. Daher hatten wir den Schwerpunkt in unserer Vertriebsunterstitzung auf verma-
gensverwaltende sowie dividendenstarke Fonds gelegt sowie im Versicherungsgeschaft auf
die Vorbereitungen zur Umsetzung des LVRG. Wahrend wir froh sind, dass die meisten
Produktpartner in der Biometrie wenig dndern, wird die Einrichtung und Umsetzung der
verschiedenen Provisionsmadelle im Altersvorsorgegeschaft aufVersicherungsbasis wei-
teren groBen Aufwand bedeuten, Die Komplexitdt in der Abwicklung steigt durch Um-
setzung derVerglitungsregeln enorm. Zudem wird das Sachgeschift zunehmend wichtiger.
Die wenigsten Kunden verfligen Uber eine ausreichende Altersvorsorge oder einen pas-
senden individuellen Risikoschutz. Beides sicherzustellen, ist eine echte volkswirtschaftli-
che Aufgabe des freien Vertriebes, Die Mafinahmen zur Qualifikation derVermittler und
zur Herstellung derTransparenz im Beratungsprozess gehen in die richtige Richtung Ver-
mittler, die nur auf die Héhe der Provisionen und den schriellen Abschluss achten, wer-
den es dagegen immer schwerer haben. Fiir 2015 haben wir eine breit angelegte
Fondsoffensive vorbereitet: unsere filhrende Beratungstechnologie ATweb und unser
neues , Haftungsdach Basis", eine unbiirokratische Lasung flrVermittler, die sich im Wert-
papierbereich auf DWS-Riester- und Vermdagensverwaltungsldsungen beschranken. Um
Alternativen anzubieten, die auch in einem Niedrigzinsumfeld attraktive Renditen er
warten lassen, setzen wir auf unsere neu aufgelegten Vermagensverwaltungsidsungen auf
ETF-Basis und auf Fondssparpline. Weitere Schwerpunkte in 2015 sind Sach- und Kran-
kenzusatzversicherungen, Direktinvestments und Immobilien sowie die nun neu ersten
KVG-resulierten alternativen [nvestments.
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