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Jung, DMS & Cie. macht Makiern
Angebot zur Unternehmensnachfolge

.»In den vergangenen Monaten hat Aragon mit
der Konzentration auf die beiden Tochtergesell-
schaften Jung, DMS & Cie. (JDC) und die Fi-
num-Gruppe ihre avisierte Zielstruktur erreicht
und damit ihren Konzemumbau erfolgreich ab-
geschlossen®, so Vorstandsvorsitzender Sebas-
tian Grabmaier. Die vorgelegten Geschiiftszah-

len fiir das erste Quartal 2015 zeigten einen

Umsatz von rund 18 Millionen Euro
und ein um 0,9 auf 0,5 Millionen
Euro gestiegenes Ergebnis vor Zin-
sen, Steuern und Abschreibungen.
Im gleichen Zeitraum des Vorjahres
hatte hier ein Verlust von 0,4 Millio-
nen Euro in den Biichern gestanden.
Die Ertriige will JDC jetzt nutzen, um
in den Ankauf von Maklerbestin-
den zu investieren.

Konkret méchte JDC ange-
schlossenen Maklern ein
Angebot fiir die Unterneh-
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Sebastian Grabmaier, Vor-
standsvorsitzender der Aragon
AG: ,Das eingesetzte Kapital
soll bereits nach einer kur-
zen Investitionsphase eine
Gewinnsteigerung bringen.”

mensnachfolge machen und die Bestands-
provisionsanspriiche von Maklem erwerben, die
aufgrund regulatorischer Entwicklungen aus
dem Markt ausscheiden wollen oder aus Alters-
griinden ihr Geschift aufgeben méchten. Je
nach Bestand werden dafiir — abhéingig von
unterschiedlichen Parametern wie etwa Kun-
denstruktur oder Depotgrofie —die 1,5 bis drei-
fache Jahresbestandsprovision bezahlt. ,,Verein-
facht sieht der Deal so aus, dass wir die Kunden
zur Befreuung kostenfrei an unsere angeschlos-
senen Partner weitergegeben. Dabei erhalten wir
vom abgelsten Bestand die Provision,
wihrend der Makler die Ertrige aus
dem Zusatz- beziehungsweise Folgege-
schift erhilt®, so Grabmaier zu
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Da dieses Modell vor allem fiir Kunden
mit gréBeren Depots interessant ist, geht
man bei Jung, DMS & Cie. davon aus,
dass in Zukunft vor allem die
kleineren Kunden direkt
von JDC betreut wer-
den, was aufgrund der
vorhandenen Infra-
struktur, so Grab-
maier weiter, effi-
zient erledigt werden
kann.
www.jungdms.de
www.aragon-ag.de
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