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JDC startet,Deutsche Makler Rente”
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Berater

JDC startet “"Deutsche Makler Rente”

Der Minchener Maklerpool Jung, DMS & Cie. (JDC) hat ein Konzept entwickelt,
das Maklern den Weg in den Ruhestand erleichtern soll. Mit der "DMR
Deutsche Makler Rente" garantiert JDC Vermittlern bei Aufgabe ihres
Geschafts ein Anrecht auf den Bestandsaufkauf inklusive Bewertungsanalyse.

Dr. Sebastian Grabmaier: "Mit der neuen Dienstleistung DMR Deutsche Makler Rente
bieten wir unseren Poolpartnern, die sich aus dem aktiven Vermittlergeschaft
zuruckziehen wollen, eine faire und umfassende Moglichkeit, um sich ihr Lebenswerk
zu sichern.”

Vermittler, die den Service nutzen wollen, missen in
den vergangenen drei Jahren nachweislich den
GroBteil ihrer Besténde bei JDC gefiihrt und den
GroBteils ihres Geschaftes beim Maklerpool eingereicht
haben. Gleichgiiltig sei, in welchem Segment die
Vermittler ihren Geschaftsschwerpunkt hatten.

Sanfter Ubergang

Die “DMR Deutsche Makler Rente” soll laut JDC auch

den Kunden den Ubergang ihres Vermittlers in den

Ruhestand so sanft wie mdéglich gestalten. So kénnen

die abgebenden Vermittler auf Wunsch fir eine

bestimmte Ubergangszeit der Ansprechpartner fiir ihre

Kunden bleibben, wahrend im Hintergrund bereits die

Unterstitzung durch JDC lauft und die Verwaltung Gbernommen wird.
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Hierzu werden die Kundendaten demnach in das Kundenverwaltungsprogramm
und die Kundendatenbank von JDC Gbernommen. Auch der gesamte
Schriftverkehr mit den Kunden werde dokumentiert und revisionssicher im
System hinterlegt. Zudem ubernimmt JDC die Kommunikation mit den Kunden
der abgebenden Vermittler. Hierzu bietet der Maklerpool iber den hauseigenen
Service “"Maklerhomepage24” einen eigenen Internetauftritt nach
Vorstellungen der ausscheidenden Vermittler, in den auch Kontakt- sowie
Schadensformulare integriert sind.

Stetige Betreuung

Laut JDC sollen die Kunden so weiterhin stetig betreut werden. Die Betreuung
der Kunden der abgebenden Vermittler erfolgt (iber eine Hotline inklusive
Video-Beratung. JDC Gbernimmt bei der Bestandsiibergabe zudem samtliche
organisatorischen und regulatorischen Anforderungen (zum Beispiel Aufhebung
der bestehenden Vermdgensschaden-Haftpflichtversicherung und Abmeldung
der Tatigkeit gegeniber der IHK).

“Fur viele Vermittler ist die laufende Bestandsprovision eine Altersvorsorge.
Allerdings sinkt die Bestandsprovision bei nur noch sporadisch betreuten
Bestdnden wegen der Aufgabe der Vermittlertatigkeit oft dramatisch”, so
JDC-Vorstandsvorsitzender Dr. Sebastian Grabmaier. “Mit unserer neuen,
innovativen Dienstleistung DMR Deutsche Makler Rente bieten wir unseren
Poolpartnern, die sich aus dem aktiven Vermittlergeschaft zurickziehen
wollen, eine faire und umfassende Mdglichkeit, um sich ihr Lebenswerk zu
sichern.” (jb)




