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»allesmeins“: Endkunden-App von Jung, DMS & Cie.

Kunden erhalten mit der kostenlosen Endkunden-App ,allesmeins® einen
transparenten Uberblick tiber ihr Versicherungsportfolio inklusive aller Dokumente.
Berater profitieren dabei von neu ibertragenen Policen ihrer Kunden. Die App ist
ab sofort downloadbar.

Wie im Oktober 2015 angekiindigt, hat Jung, DMS & Cie. nun ihre Endkunden-App ,allesmeins* an
den Start gebracht. Die Anwendung ,allesmeins“ steht ab sofort im App Store zum Download fiir
iPhone/iPad zur Verfligung; die Version fur Android-Handys Gber Google Play folgt im Méarz. An der
monatelangen Beta-Test-Phase hatten zahlreiche Poaolpartner von Jung, DMS & Cie. teilgenommen.
Nach Angaben des Unternehmens wurden die Anregungen dieser Poolpartner sowie Kundenwiinsche
und -ideen bei der Entwicklung von ,allesmeins” berticksichtigt.

Schneller Uberblick

Lallesmeins” erméglicht Endkunden einen schnellen
Uberblick iiber ihre gesamten Versicherungsvertrage
mit der entsprechenden Vertragsdokumentation auf
ihrem Smartphone oder Tablet. Uber die App ist es
dann auch méglich, Vertrdge hinzuzufiigen, Policen zu
optimieren oder Schaden zu melden. In Kirze folgt
auch die Integration von Investmentunterlagen und
Bankdaten in ,allesmeins®.

Kundenbeziehung zu Berater bleibt bestehen

Im Gegensatz zu reinen IT-orientierten FinTech-

Lésungen bleibt dem Endkunden bei ,allesmeins” der

individuelle Versicherungs- und Anlageberater, zu dem

er ein teilweise jahrelanges Vertrauensverhdlinis aufgebaut hat, nicht nur erhalten, der Endkunde ist
Uber modemne Chat- oder Social-Media-Kommunikation vielmehr stérker mit seinem Berater
verbunden.

Diese Kombination aus Technik und Beratung bietet auch den Partnern von Jung, DMS & Cie. ganz
neue Méglichkeiten. Denn durch die Ubertragung samtlicher Kundenvertrage in die App, die
JDC-Berater und -vermittler Uber das ebenfalls smartphoneféhige ,Beratercockpit” einsehen kénnen,
entsteht ein vollstandiges Bild uber das Vorsorge- und Absicherungsportfolio und spater auch tber die
Vermdégenssituation des Kunden.

Wie Jung, DMS & Cie. erklart, kénnten Vermittler und Berater ihre Kunden mit ,allesmeins®
ganzheitlich und vollumfanglich betreuen. Zuséatzlich wiirden JDC-Makler von erhéhten laufenden
Betreuungsvergiitungen aus den neu (ibertragenen Besténden ihrer Kunden und méglichen
Anschlussauftréaen profitieren. (sa)
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