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Alexander Varga, Vorstand der Finum Private Finance und Geschaftsfiihrer bei JDC

Osterreich, und Ali Eralp, Vorstandsvorsitzender von Finum Private Finance

Der osterreichische Ableger der in Deutschland ansdssigen JDC
Group zieht fir 2015 eine positive Bilanz. Die Provisionserldse
stiegen um knapp vier, der Jahresiiberschuss um 13 Prozent.

Die JDC Group blickt auf ein gutes Geschaftsjahr in Osterreich zuriick. Die beiden
osterreichischen Tochtergesellschaften, Jung, DMS & Cie und Finum Private
Finance, verzeichneten 2015 Provisionserlése in Hohe von 18,3 Millionen Euro - ein
Plus von knapp vier Prozent im Vorjahresvergleich. Der Jahresiiberschuss erhéhte
sich um 13 Prozent auf 1,1 Millionen Euro.

Die positiven Geschéaftszahlen erklaren sich die Verantwortlichen insbesondere
durch das Niedrigzinsumfeld und die damit verbundene Nachfrage nach
Investmentprodukten. Auf Jung, DMS & Cie entfielen mit 12,6 Millionen Euro rund
69 Prozent der Erlése. Die Schwestergesellschaft Finum Private Finance nahm 5,7
Millionen Euro ein.
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Neues Umsatzpotenzial durch Bestandskauf

Letztere konnte Ende 2015, wie berichtet, den Kauf eines Wiener
Versicherungsmaklerbestands mit einem Umsatzpotenzial von mehreren
hunderttausend Euro finalisieren. "Damit |asst sich die Rentabilitat unseres
Geschaftsmodells deutlich erhéhen, und wir setzen die Wachstumsstrategie der JDC
Group in Osterreich erfolgreich um", kommentiert Finum-Vorstandschef Ali Eralp
den Bestandskauf.

Fur zukilinftige Entwicklungen in der Finanzberatung sieht sich der flr das
Osterreich-Geschaft der JDC Group verantwortliche Alexander Varga geristet: "Nur
eine kapitalstarke, groBe Organisation mit kompetenten und motivierten
Mitarbeitern hat die Moglichkeit, Finanzberatern technologiebasierte Teools zur
Vertriebsunterstitzung anzubieten, die kommenden groBen Regulierungen flir den
Einzelnen praktikabel zu transformieren und gleichzeitig Maklern, die ihre Bestéande
nicht mehr bearbeiten kénnen oder wollen, Lésungen anzubieten." (dw)



