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Cash: Cash.ONLINE
,Die Vertriebsbranche befindet sich

im groBten Wandel ihrer Historie”
(Online-Ausgabe)

“Die Vertriebsbranche befindet sich im
groBten Wandel ihrer Historie”

Dr. Sebastian Grabmaier, CEO der JDC Group, hat mit
Cash.Online anlasslich der 20. DKM in Dortmund uber seine
Erwartungen an die Veranstaltung, die Geschaftsentwicklung
der kommenden Monate und die Schwerpunkte 2017
gesprochen.

QL

Dr. Sebastian Grabmaier: "Wir sehen zum Jahresende gerade im
Lebensversicherungsgeschéft hohe Chancen.”

Cash.Online: Welche Themen werden auf der DKM in
diesem Jahr am wichtigsten sein?

Grabmaier: Auch die diesjahrige DKM durfte maBgeblich vom
Thema Digitalisierung gepragt sein: Sowohl Fintech als auch
Insurtech sind derzeit Top-Themen nicht nur im Wirtschaftsteil
jeder Zeitung. Erstmals seit vielen Jahren scheint unsere
Branche wieder "Sex-Appeal” entwickelt zu haben, zumindest
bei Investoren und Start-Up-Unternehmern.
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Die Vertriebsbranche befindet sich im gréoBten Wandel ihrer
Historie. Das bedeutet, dass sich sowohl! Vermittler und
Berater als auch groBe Vertriebe und Pools neu aufstellen
mussen, um nicht auf der Strecke zu bleiben sondern - ganz
im Gegenteil — den digitalen Wandel zu umarmen. Die DKM wird
wie immer eine hervorragende Plattform sein, um sich mit
Kollegen und Geschaftspartnern personlich auszutauschen und
Erfahrungen sowie Ideen zu diskutieren.

Was werden die Schwerpunkte Ihres Unternehmens auf
der DKM sein?

An unserem Stand steht das Thema "Advisortech”, also
innovative Finanztechnologie plus kompetente und persdnliche
Beratung, eindeutig im Vordergrund. Messebesucher kénnen
sich bei uns vor Ort von den Vorteilen unserer Finanz-App
“allesmeins” Gberzeugen, mit der Makler-Kunden ihre
Versicherungs- und seit Neuesten auch ihre
Kapitalanlageportfolios verwalten und optimieren kénnen.

Wie wird sich das Geschdft in den ndachsten Monaten
entwickeln?

Wir sehen zum Jahresende gerade im
Lebensversicherungsgeschaft hohe Chancen. Die erneute
Absenkung des Garantiezinses, die durch ihre Wirkung in der
Auszahlungsphase viel mehr Versicherungsprodukte betrifft als
allgemein angenommen, macht es fur Kunden attraktiv, noch
vor dem Jahreswechsel abzuschlieBen. Weiter liegt der Fokus
auf Sachversicherungen und biometrischen Produkten.

Gute Nachfrage gibt auch im KV-Zusatz-Geschaft. Die
gefragtesten Produkte im Investmentbereich bleiben mit
Abstand vermdgensverwaltende Ldsungen, Mischfonds und
Dividendenfonds. Kunden und Berater suchen
Anlagebausteine, die mdglichst einfach und transparent sind,
idealerweise ein ausgewogenes Risikoprofil aufweisen und
deren Renditen Ober dem aktuellen Festzinsniveau liegen.
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Welche Schwerpunkte wird Thr Unternehmen in 2017
setzen?

Jung, DMS & Cie. wird seine Advisortech-Strategie weiter
fortsetzen und ausbauen, also die Kombination aus innovativer
Finanztechnologie und persdénlicher Beratung verfolgen. Als
Pool werden wir uns immer mehr zum “Technikprovider der
ersten Wahl!" entwickeln - von einem Verkaufsunterstitzer hin
Zu einem Prozess- und Technikunterstitzer.

Das ist zum einen dem sich verdandernden Kundenverhalten
und zum anderen dem rasenden Fortschritt der Digitalisierung
geschuldet, den nur groBe, marktfihrende Einheiten vom
Aufwand her bewaltigen kéinnen.



