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POOLWECHSELKAMPAGNE

Jung, DMS & Cie. lockt Makler mit einem

Wechselbonus an

Jung, DMS & Cie. startet eine ,,Poolwechselkampagne®. Dabei
verspricht der Mlinchener Maklerpool Beratern und Vermittlern, mit
denen es bisher noch keine Zusammenarbeit gab, bis zu 5.000 Euro

Bonus.

Nicht nur die Vorteile des Pools selbst sollen Makler und Vermittler Gberzeugen, zu
Jung, DMS & Cie. zu wechseln. Das Minchener Unternehmen geht in die Offensive
und bietet Beratern und Vermittler, die bisher dort noch kein Geschift eingereicht
haben, einen Wechselbanus von bis zu 5.000 Euro an, heilst es in einer Mitteilung.

Diese bis zu 5.000 Euro seien Teil einer ,,Aufmerksamkeitsstrategie”, sagt IDC-
Vorstand Stefan Bachmann, verantwortlich fur die Digitalisierungsstrategie bei der
IDC Group AG, der Konzernmutter von Jung, DMS & Cie. Zudem wolle der Pool im
Rahmen der Kampagne das gesamte Wechselprozedere Ubernehmen.

Dazu zahle, dass 1DC sich ,,um die vollstandige und zeitnahe Ubertragung aller
Vertrdge und Kunden in das eigene Kunden- und Verwaltungsprogramm®
kiimmere. Auch das Erstellen eines ,flr den Datenschutz relevanten
Kundeninformationsschreibens” werde im Namen des wechselwilligen Beraters
ubernommen.

Die Hohe des Wechselbonus errechne sich lber die Zahl der Kunden und
Versicherungsvertrdge im Bestand sowie Uber die verprovisionierten
Investmentbestande, die kinftig Uber JDC laufen. Je Versicherungsvertrag, der
ubertragen wird, wolle der Pool 5 Euro zahlen. Fur die Investmentbestande wirden
250 Euro je eine Million verprovisionierter Bestand angerechnet. Davon ziehe 1DC
pro Kunde wieder einen Euro flr das Anschreiben und den Versand ab.
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