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Erfolgist lesbar

Kampf um Makler und Vermittler

Ganze 5.000 Euro bietet der Maklerpool Jung, DMS & Cie. allen Vermittlern, die bereit und willig
sind, sich (mit ihren Bestdnde) diesem Pool anzuschlief?en.

Branchenbecbachter fragen sich bereits. ob es bald zu einen ,Krieg um Vermittler" kemmen wird.

Bis zu drei Poolanbindungen

Dabei kénnte dieses Angebot nicht nur fur Vermittler attraktiv sein, die bislang an keinem Pool angebunden sind,
da der uberwiegende Teil der Versicherungsmakler mit mehr als nur einer Poclanbindung arbeitet. Viele verflugen
uber bis zu drei Anbindungen.

Grad der Digitalisierung zahlt

Ausschlaggebend fur die Poolanbindung ist fur die meisten Makler und Vermittler die technologische Ausstattung
des Pools. Wohl aus diesem Grund verfugt Jung,_ DMS & Cie. (JDC) Uber enormes Selbstbewusstsein, um so

offensiv fur sich zu werben. In einer Pressemitteilung erklart der Maklerpool aus Munchen, eine ,umfassende

Plattform-Technologie® aufgebaut zu haben und das Ziel zu verfolgen, der ,beste Pool fur jeden Berater und
Vermittler' werden zu wollen.

Wechselbonus lockt

Entscheidend fur unschlussige Vertreter ist da aber vermutlich eher der Wechselbonus, der neuen Vermittler in
Hohe bis zu 5.000 Euro versprochen wird - fur Vermittler, die bisher kein Geschaft bei JDC eingereicht haben. Der
effektive Bonus berechnet sich dabei nach Bestandsgrofie und Kundenanzahl Dabei zahlen alle Vertrage, die in
das iCRM des Maklerpools Ubertragen werden. JDC ubernimmt das Einpflegen der Datensatze sowie das

Informationsschreiben zum Wechsel fur samtliche Kunden.

Aber...

Wer den kompletten Bonus abraumen will, musste demnach rund 1000 Vertrage von mindestens 250 Kunden
Ubertragen. die dann zukinftig uber die JDC-Plattform administriert und abgerechnet werden. VerfUgt der Makler
dann noch Uber eine Million Euro Investmentbestand. dann erhalt er den Bonus in Form einer Sonderprovision,
ausbezahlt in monatlichen Anteilen tber einen maximalen Zeitraum von einem Jahr.

Trend geht in Richtung Exklusivitat

Der Munchener Maklerpool verfugt derzeit nach eigenen Angaben Uber rund 16.000 Partner in Deutschland und
Osterreich. Zielgruppe von JDC sind hauptsachlich Makler, die noch Uber keine Poolanbindung verfigen. Der

Trend geht derzeit in Richtung Exklusivitat. Makler sollen moglichst an nur einen Pool gebunden werden.



