@ JUNG, DMS & CIE.

PRESSESPIEGEL

April 2021 — Businesstalk

Grofie Haftungsdacher
werden den Markt
dominieren.

In denvergangenen Jahren haben Haftungsddcher ihr Angebot stetig ausgebaut. Das ist auch der Digitalisierung
zu verdanken, durch die eine Reihe neuer Dienstleistungen maglich sind. Diese verursachen aber auch Kosten, die
grofle Anbieter naturgemdy leichter stemmen kdnnen als kleine. Fiihrt das dhnlich wie in anderen Bereichen der
Finanzbranche dazu, dass grofie Anbieter die kleineren verdrdngen und thnen Marktanteile wegnehmen? Bevor-
zugen die Kunden One-Stop-Shops, in denen sie alle Leistungen aus einer Hand erhalten? Oder zéihlen bei Haf-
tungsddchern iber Jahre gewachsene Kundenbeziehungen mehr? Haben die kleinen vielleicht sogar Vorteile, weil
sie agiler sind und sich besser auf spezielle Kundengruppen oder Leistungen spezialisieren kénnen? Mit anderen
Worten: Wie wird dieser Markt in Zukunft aussehen?
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Die Frage, ob groBe Haf-
tungsdacher den Markt
dominieren werden, hangt
maBgeblich davon ab, wie
sich der Gesetzgeber zum Thema

BaFin-Aufsicht fir 34f-Vermittler entschei-

det. Obwohl dieses Thema im aktuellen
Koalitionsvertrag vereinbart ist, wird eine
Umsetzung in dieser Legislaturperiode
wohl erst mal nichts, weil die BaFin
derzeit vor allem mit sich selbst beschaf-
tigt ist.

Fir den Fall, dass 34f-Vermittler
tatsachlich irgendwann der Aufsicht
der BaFin unterstellt werden, diirften

Haftungsdacher an Bedeutung gewinnen.

34f-Vermittler, die ihren Job nicht gleich
frustriert aufgeben, werden dann lieber

unter ein Haftungsdach schltipfen, als sich

dem administrativen Mehraufwand und
den hohen Kosten einer BaFin-Aufsicht

zu stellen. Bleibt die Frage, ob kiinftig
allein die GréBe entscheidet. Aber was
bedeutet Giberhaupt gro3? Viele angebun-
dene Vermittler? Hohe Umsatze? GroBe
Produktvielfalt?

Ich bin der Meinung, dass Haftungs-
dacher den Markt dominieren werden,
die ihren angebundenen Vermittlern eine
ideale Heimat mit optimalem Rundum-
Service bieten. Die angebotene Produkt-
qualitat und die IT-Infrastruktur sind hier
von groBer Bedeutung. Wir sehen uns hier
gut aufgestellt, denn wir bieten seit 2005
neben unserem Pool auch ein Haftungs-
dach, unter dem angebundene Vermittler
neben der Haftungsiibernahme gegen-
tiber Endkunden automatisch von den
Vorteilen unserer Plattformtechnologie
profitieren und Tools wie unser Makler-
verwaltungsprogramm iCRM oder unsere
Web-App Allesmeins nutzen kénnen. ®



