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Fondspolicen: Gutes Geld und gutes Gewissen

Magere 0,25 Prozent betrdgt der Garantiezins von Lebensversicherungen ab Januar 2022. Zu wenig
zur fetten Altersvorsorge in tendenziell inflationdren Zeiten. Versicherer setzen auf Fondspolicen, un-
ter anderem mit dem Megatrend Nachhaltigkeit. Was bieten sie noch, damit Anleger auf dem Bérsen-
parkett nicht ausrutschen? Gehért Fondspolicen die Zukunft?

Laut Dr. Sebastian Grabmaier, Vorstandsvorsitzender des Maklerpools JDC, dominieren Fondspolicen
das Neugeschaft in der Lebensversicherung bereits heute, auRer bei biometrischen Risiken. , Auf-
grund der anhaltenden Niedrigzinspolitik der Notenbanken bieten klassische Lebensversicherungs-
produkte kaum noch Renditeaussichten und werden daher mehr und mehr vom Markt verschwin-
den”, so Grabmaier.

Auch Christine Schonteich, Mitglied der Geschéftsleitung bei Fonds Finanz und Rolf Schiinemann,
Vorstandsvorsitzender von BCA, sehen Fondspolicen seit einigen Jahren im Trend, und das nicht nur
wegen der Zinssituation. Auch gesetzliche Rahmenbedingungen, wie der vorgeschriebene Kundendi-
alog zur Ermittlung der Risikoeignung unterstiitzten diese Entwicklung, so Schonteich. Signalwirkung
habe auch die Abkehr der Versicherer von klassischen Tarifen oder hundertprozentiger Beitragsga-
rantie.

Schiinemann nennt weitere Griinde. Die Deutschen hatten ihre Aktienscheu abgelegt und setzten auf
die Renditechancen der Fondspolicen. Selbst sicherheitsorientierte Anleger verzichteten bei der Pro-
duktwahl zumindest teilweise auf Garantien, da diese mehr kosteten und somit das Renditepotenzial
reduzierten. Die Versicherer hatten ihr Angebot in den letzten Jahren quantitativ und qualitativ deut-
lich verbessert mit Vorsorgemodellen auf Fondsbasis, bei denen der Kunde je nach Anlageziel und
Risikoaffinitat aus vielen Anlageklassen wahlen kénne.

Alle drei Maklerpools gehen davon aus, dass die Garantiezinssenkung den Markt wesentlich beein-
flussen wird. Laut Grabmaier werden Fondspolicen (iber kurz oder lang auch fir Kunden mit einmali-
gen Investments interessant, da sich das Produktangebot in diesem Segment spirbar verdndern
werde. Schonteich geht insbesondere in der bAV letztmalig von einem ,starken Aufbdumen der kapi-
talgebundenen Tarife” aus. Schiinemann erwartet neben dem klassischen LV-Geschaft auch eine stei-
gende Nachfrage nach Fondspolicen mit Garantien. Die Versicherer bestatigen die steigende Nach-
frage nach Fondspolicen. Ein Megatrend ist Nachhaltigkeit.

Wie bewerten die Pool-Chefs die Nachhaltigkeit? ,Salopp gesagt, findet ein Vorsorgesparer inzwi-
schen von ,hellgriin® bis ,,dunkelgriin® alle méglichen Fondsvarianten®, so Schiinemann. Doch das
Thema Nachhaltigkeit sei komplex. Legt der Kunde ausschlieRlich Wert auf die ESG-Kriterien oder sol-
len auch die internationalen Nachhaltigkeitsziele der UN berticksichtigt werden? Welche ESG-Krite-
rien sind dem Anleger besonders wichtig? Anleger sollten in einer bedarfsorientierten Beratung kla-
ren, ob ein aktiv gemanagtes Vermogensverwaltungskonzept in der Fondspolice vorteilhaft ware.
Laut Schonteich und Grabmaier werden auch die Verpflichtungen nach der neuen TVO eine Rolle
spielen.
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,Seitdem sind Vermittler, die Finanzanlageprodukte vermitteln und dazu beraten sowie mindestens
drei Angestellte beschaftigen, dazu angehalten, Informationen zur Nachhaltigkeit und zur Erfiillung
der Nachhaltigkeitsziele offenzulegen®, so Schonteich. Die Versicherer wiirden dem sehr gut gerecht
und den Maklern entsprechende Informationen fiir nachhaltig orientierte Kunden bereitstellen. JDC
beobachtet ein zunehmendes Interesse an Produkten, die sich an ESG-Kriterien orientieren, was die
TVO weiter steigern werde.

Auch weitere Trends sehen die Maklerpools. JDC nennt fondsgebundene Lebensversicherungen, die
das Kundenkapital Gber kostenglinstige ETFs am Markt investieren. BCA sieht einen sehr starken
Trend zu Fondspolicen mit wenigen oder keinen Garantien gegen Einmalzahlung. Werde aber eine
hohe Summe angelegt, wiege eine unglinstige Marktlage schwer. Daher empfiehlt BCA Konzepte, bei
denen die Einmalzahlung tGiber mehrere Jahre stufenweise angelegt wird oder Produkte mit speziel-
lem Anlaufmanagement.

Laut Maklerpools sind die Zielgruppen fiir Fondspolicen Kunden mit langfristigem Anlagehorizont um
Kursschwankungen auszugleichen und optimale Renditen zu erzielen, nicht zu konservativem Anlage-
verhalten, Aktienaffinitat und ausreichend liquiden Mitteln. Also jung und wohlhabend. Aber, so
Schiinemann, auch ab monatlich 25 Euro lieSe sich schon eine Anlage abschlieBen.

Laut Grabmaier eignen sich Fondspolicen ideal fiir den langfristigen Aufbau einer privaten Altersvor-
sorge. Neben der optimalen Steuerung von Chance und Risiko habe die Fondspolice auch steuerliche
Vorteile gegeniiber klassischen Fondssparpldnen.
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